Globalni?
Tak, to mozliwe

Globalnych firm dekretami powotac sie nie da. Mozna im jednak pomadc. Nowy system
wsparcia eksportowego czy gwarancji kredytowych? Jestem za, ale bez silnego rynku
kapitatowego finansowanie ryzykownych projektow bedzie znacznie trudniejsze

olscy specjalisci sa juz glo-
balni. Bez kompleksow i za
wysokie stawki pracuja
w Dolinie Krzemowej czy
londynskim City. Ale dzi§ bez watpienia
potrzebujemy wiekszej liczby firm, kto-
rych produkty czy ustugi znane bylyby
w wielu zakatkach §wiata. Potrzebujemy
ich nie dla narodowej dumy, ale dla
naszego rynku pracy.
Regionalnych liderow mamy juz wielu.
Znanych i mniej znanych biznesmenow
z apetytami na $wiatowy sukces tez
jest sporo, a wéréd nich m.in. firmy
takie jak Kulczyk Investments, Maspex,
Solaris, PESA, Selena czy CCC Jestem
peten podziwu dla dotychczasowych
sukcesow naszych, polskich firm. Buty
CCC mozna znalez¢ w az ponad 700
sklepach w 15 krajach. Rosng nam
réwniez miode firmy, chocby takie jak
Phenicoptere. Warto przygladac sig fir-
mie MakoLab, ktora, m.in. dzieki pozy-
skaniu srodkow z rynku NewConnect,
sprzedaje rozwigzania IT i wdrozyta je
juz w ponad 60 krajach.
Polska droga do globalnych firm to
duzo Sciezek wydeptanych przez mate
i $rednie w skali europejskiej biznesy
naszych przedsiebiorcow. To im pan-
stwo powinno pomagac lub nie prze-
szkadzac. Ciesze sie wiec, ze o tym,
iz warto wspiera¢ polski eksport i to-
rowac droge do globalnej ekspansji
naszych rodzimych firm zaczyna sie

Jacek Socha

wiceprezes firmy
doradczej PwC

Polska droga

do globalnych
firm to duzo
Sciezek
wydeptanych
przez male czy
$rednie w skali
europejskiej
biznesy naszych
przedsiebiorcow

g

mowic gtosniej. Ale mimo kryzysu
Swiatowych finansow podstawowe
zasady rynkowe przetrwaty. Bo czyz
da si¢ administracyjnie zadekretowac,
by na Wschodnim Wybrzezu Stanow
Zjednoczonych bgdz w sklepach na
Oxford Street w Londynie konsumenci
kupowali polskie produkty?
Zapominamy tez o tym, ze trwa rewo-
lucja technologiczna. Po raz pierwszy
w historii osoba prywatna, dzigki smart-
-fonom, ma dzi§ mozliwos¢ globalnego
dotarcia z produktem lub ustuga do sze-
rokiej grupy odbiorcow, stajac si¢ tym
samym prosumentem. Takze polskim
przedsiebiorcom, dzieki platformom
internetowym, duzo tatwiej dziata¢ na
globalnym rynku. Koszty dotarcia do
klientéow i dostaw produktow dzieki
technologiom s3 dzi§ znacznie nizsze.
Z badania przeprowadzonego na po-
trzeby raportu PwC ,,(Wspot)dziel
i rzadz! Tw6j nowy model biznesowy
jeszcze nie istnieje” wynika, ze juz ok.
40 procent dorostych Polakoéw styszato
o serwisach, dzieki ktérym osoby pry-
watne odptatnie §wiadcza ustugi, np.
BlaBlaCar, Airbnb, Uber, JadeZabiore
czy PolakPotrafi. Wiele z tych firm jest
zaktadanych przez naszych rodakow.
Dlaczego nie mogliby odnies¢ sukcesu
na Swiecie?

To wtasnie tez dlatego apeluj¢ od lat,
by panstwo zadbato o wzmocnienie
rynku kapitatowego. ®
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